DIE METALLTECHNISCHE INDUSTRIE
Osterreichs starkste Branche

Version 1.0- 2023.09.08
Checkliste FMTI Forderungs-Roadmap

Praambel: Die FMTI Forderungen-Roadmap und die Checkliste dienen der Darstellung der
wichtigsten Kernpunkte, welche bei Ansuchen um Forderungen bei Fordergesellschaften zu
beachten sind. Um die Dokumente stets weiter zu entwickeln freuen wir uns auch uber
Feedback lhrerseits zu Roadmap und Checkliste.

Fir aktuelle Fordercalls und weiterfiihrende Infos besuchen Sie auch unsere FMTI Plattform
unter: https://fmti-r-d.mn.co.

# Roadmap Antwort Kommentar/Fragen

1 Idee Die Forschungsidee ist der Kern und

definiert die weiteren Schritte
wesentlich.

Produkt/Prozessverbesserung

Wird ein neues Produkt etabliert?
Wird ein etabliertes Produkt
verbessert?

Werden Prozesse neu entwickelt?
Werden Prozesse adaptiert?

Wie ist der Stand der Technik zu
Produkt/ Verfahren?

1.2 Digitalisierung Es gibt einige Fordercalls, die speziell
auf Digitalisierungsthemen abstellen.
1.2.1 Digitalisierung im Zuge von
Produkt/Entwicklung?

Digitalisierung fur Vertrieb/ neue
Geschaftsmodelle?

1.3 Grundlagenforschung Ist eher an den universtaten
angesiedelt, kann aber auch fur
Unternehmen interessant sein.
Angewandte Grundlagenforschung?
Fundamentale Grundlagenforschung?
Angestellte PhD/ PostDoc mit
universitarem Bezug?

1.4 Kommerzialisierung Oftmals mit niedrigeren Forderquoten
zu rechnen. In gewissen Bereichen ist
es hier problematisch, passende
Fordercalls zu finden
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1.4.1 Werden neue Geschaftsmodelle
getestet/etabliert?
1.4.2 Werden Prozesse/Produkte in eine
gewerbliche Anwendung gebracht?
1.5 TRL - Technical Readiness In welcher Phase der Anwendung
Level befindet sich die Forschungsidee. TRL

6 beschreibt den Prototyp.
FTI Projekte mit TRL 1-6?
Kommerzialisierung mit TRL 7-9
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Sind Sie Kleinst-, Klein- oder
mittelgroBes Unternehmen?

1.6.2 Fallen Sie unter Mid-Cap (kleiner 3000
Beschaftigte)?
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2 Partnersuche

2.1 Kooperatives Projekt Je nach Fordercall sind kooperative
Projekte verpflichtend.

2.1.1 Benotigen Sie fur die Umsetzung einen
Partner?

2.1.2 Ist ein Partner in der geplanten
Forderung benotigt?

2.2 Liquiditat Partner Das kann massive Auswirkungen
wahrend der Einreichphase und dem
Projekt selbst haben. Es sollte immer
die Liquiditat der Partner Uberpriift
werden!

2.2.1 Haben Sie einen Liquiditatscheck lhres
potentiellen Partners machen lassen
(Gefahr materieller Insolvenz gemaR
866/67 10)?
Ist Ihr Partner in einem
restrukturierungsverfahren gemaB ReO
- Restrukturierungsordnung)?

2.3 Keine Veroffentlichung

2.3.1 Haben Sie an der Idee IP- Rechte, wie
Patente, Gebrauchsmusterschutz?

2.3.2 Haben Sie lhre Forschungsidee schon
offentlich vorgestellt (Gefahr des
»ldeendiebstahls*“ durch Dritte)?

2.4 NDAs Vertraulichkeitsvereinbarung (NDA /
Non-Disclosure Agreement) zwischen
Partnern

2.4.1 Hatten Sie schon nicht-offentliche
Meetings mit lhrem Partner zum
Projekt (konkludente -
stillschweigende NDA)?

2.4.2 Haben Sie eine ausdriickliche NDA (am
besten schriftlich) abgeschlossen?

2.5 Zwischenstaatlichkeit Die Zwischenstaatlichkeit ist essentiell
bei der Wahl der Forderschiene.

2.5.1 Ist Ihr Projetpartner in Osterreich?

2.5.2 Ist Ihr Projektpartner in einem
Mitgliedstaat der EU?

2.5.3 Ist Ihr Projektpartner in einem EU-
Drittstaat?

2.6 Leitprojekt Leitprojekte sind hoch dotierte
Projekte mit einer Vielzahl an
Partnern - obere Fragestellungen
sollten hier weitergehend
berucksichtigt werde.

2.6.1 Ist ein Leitprojekt mit Ihren Partnern
geplant?

2.7 Universitat/ auBeruniversitare

Einrichtung/ Industriepartner

2.7.1 Haben Sie einen Partner aus dem
universitaren Umfeld?

2.7.2 Haben Sie ein zweites Unternehmen

als Partner?
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2.7.3

Besteht ein Wettbewerbsverhaltnis
bzw. ein Lieferkettenverpflichtung?

2.8

Drittleistungen

Kein Projektpartner, aber essentiell
fur einen Teil des Projekts, z.B.
Auftragsfertigung.

2.8.1

Sind Produkte/ Dienstleistungen
Dritter (auBerhalb der Projektpartner)
notig?

2.8.2

Sind die Kosten fur Leistungen Dritter
groBer als 20% des Projektvolumens?

2.9

IP-Rechte

Immaterialguterrechte

2.9.1

Sind die Verwertungsrechte der
Immaterialguter zwischen den
Partnern geklart?

2.9.2

Universitare Partner sehen oft IP
Rechte der Universitat bei
kooperativen Projekten vor - sind
Lizenzen oder Kaufvertrage fur IP
Rechte vereinbart?

2.9.3

Wie notig sind die IP Rechte flir meine
weitere Unternehmensstrategie?

2.9.4

Sind Geschaftsgeheimnisse
ausreichend vertraglich geschiitzt?

Forderschiene

Botton Up/ Top Down
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Bottom Up Programme zeichnen sich
durch ihre Themenoffenheit aus, sind
aber oftmals uUberzeichnet

3.1.2

Top Down Programme sind thematisch
eng fixiert. Passt die Idee bei Wahl
eines top down Programmes wirklich
hinein?

3.2

Thematik der Forderung -
Fordercall

Die Themen und Subthemen finden
sich in den Forderrichtlinien des Calls.

3.2.1

Haben Sie sich die Forderrichtlinien
durchgelesen?

3.2.2

Passt meine Forschungsidee in eine
der Subthemen der Forderrichtlinien?

3.2.3

Ist mein Unternehmen uberhaupt
forderberechtigt (z.B. KMU Status)?

3.2.4

Welche und wieviel Partner benotigt
man fir diese Forderung?

3.3.

Zwischenstaatlichkeit

Flr mache Projekte miussen die
Partner aus zumindest zwei
unterschiedlichen (Mitglieds)Staaten
sein.

Ist ein solcher Fordercall angedacht?
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Ist mein Partner zwingend aus einem
anderen Staat?

Auswahl Fordergeber

Es gibt eine Vielzahl an
unterschiedlichen Fordergebern mit
unterschiedlichsten Calls.

3.4.1

Forschungsforderungsgesellschaft -FFG
- Wickelt die meisten kooperativen
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nationalen und europaischen
Forderprogramme ab - groRes
Portfolio

3.4.2

Christian-Doppler-Gesellschaft - CD-
Labors (Uni) und Ressel Zentren (FH) -
fur angewandte Grundlagenforschung
in langerem Zeitraum, mind. 7 Jahre

3.4.3

Horizon Europe - unterschiedliche
Programme auf EU Ebene flr
Exzellenzforschung (Pillar 1),
industrielle Forschung (Pillar 2) und
integrale Forschung und
Kommerzialisierung (Pillar 3)

3.4.4

Fonds-Wissenschaftliche-Forderung
(FWF) - oftmals keine kooperativen
Projekte - Forderung von einzelnen
Wissenschaftlern / Gruppen

3.4.5

European Digital Innovation Hubs
(EDIHs) - Forderungen passend zur
thematischen Ausrichtung des EDIH fir
KMUs und Midcaps

3.4.6

Austria Wirtschaftsservice (AWS), und
Kommunalkredit Public Consulting
(KPC) oftmals fiir
Kommerzialisierungsprogramme und
keine Forschung

Regionale Fordergeber

Abgleich Fordergeber

Sind verpflichtende Vorgesprache mit
dem Fordergeber vorgesehen?

Manche Fordergeber, wie die FFG,
bieten Beratungsgesprache an - dabei
muss im Regelfall eine Projektskizze /
Partner und eine ungefahre
Kostenkalkulation aufgestellt werden

3.5.3

Es gibt auch Regelmalig
Informationsveranstaltungen zu
einzelnen Forderungen - Abonnieren
Sie die entsprechenden Newsletter

3.6

Offnung des Calls

Calls konnen entweder zum laufenden
Einreichen gedacht sein oder haben
Termine und Fristen.

3.6.1

Wann offnet der Call, wie lange habe
ich Vorbereitungszeit fur den Antrag?

3.6.2

Wie oft gibt einen Call mit
entsprechenden Themengebieten?
(oftmals andern sich beim gleichen
Programm die Themengebiete).

3.7

Fordervolumen und -quote

Wichtig fur die Erfolgsaussicht einer
Einreichung.

3.7.1

Wie hoch ist die maximale
Projektsumme (anhangig von
Forderquote)?




DIE METALLTECHNISCHE INDUSTRIE
Osterreichs starkste Branche

Version 1.0- 2023.09.08

3.7.2

Wie hoch ist das Fordervolumen der
Ausschreibung und damit dessen
Uberzeichnung?

3.7.3

Wie hoch ist die Erfolgsaussicht der
Forderung bei dem Call (auch auf
Basis des Fordervolumens)?

Gibt es mehrere alternative Calls?

w|w

Konsortialflihrung

Oftmals haben akademische Partner
hohes Know-How in der
Forderabwicklung und im Verfassen
eines Antrags.

3.8.1

Welcher Partner ubernimmt die
Konsortialfihrung (und damit auch die
administrative Projektabwicklung)?

3.8.2

Wurde schon einmal ein Forderprojekt
abgewickelt (Rechnungslegungen,
Zwischenberichte, etc.)?

Antrag

Anzahl der Antrage

Manche Forderschienen verlangen
entweder konsekutive Antrage, z.B.
Kurzantrag und danach eine
Langversion, oder Uberhaupt zwei
separate Antrage.

4.1.1

Welche und wie viele Antrage miissen
eingereicht werden?

4.1.2

Habe ich alle Formvorlagen fur die
unterschiedlichen Antrage?

4.2

Literaturrecherche

Patente, Publikationen

4.2.1

Habe ich die relevanten
wissenschaftlichen Publikationen zu
meiner Forschungsidee gefunden und
durchgelesen?

4.2.2

Haben Sie eine Patentrecherche zu
den relevanten Punkten lhrer
Forschungsidee durchgefuhrt?

4.2.3

Haben Sie die wichtigsten
Erkenntnisse aus der Literatur im
Antrag dargestellt?

4.3

Risikobasierter Ansatz

Forschung muss bei den Fordergebern
immer ein gewisses Risiko des
scheitern haben. Somit muss ein
Antrag eine Risikoabschatzung
beinhalten.

4.3.1

Welche Arbeitspakete bergen welche
Risiken? Wie kann man Deliverables
definieren?

4.3.2

Welche Alternativen oder Exit-
Strategien habe ich, falls sich ein
Risiko verwirklicht?

4.3.3

Wie hoch ist das Risiko? Zum Beispiel
uber Risikobewertung mit Schwere
mal Eintrittswahrscheinlichkeit.

4.3.4

Trotz Risikos, welche Chancen hat die
Forschung/Entwicklung fur das
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Unternehmen/ flr den
Wirtschaftsstandort?

4.3.5

Welche Milestones der Forschung
lassen sich durch die Chancen in den
einzelnen Workpackages definieren?

4.4

SWOT Analyse

4.4.1

In der Starken, Schwachen, Chancen
und Risiken Tabelle bereitet man die
Punkte von 4.3 grafisch auf.

4.5

SDGs

Die Sustainable Development Goals
der Vereinten Nationen (UN)

4.5.1

Referenziert der Antrag auf 2-3 SDGs,
und die Auswirkungen der
Forschungsidee auf die referenzierten
SDGs?

4.6

Nachhaltigkeit

Speziell die Forderprogramme der FFG
verlangen eine Erorterung zur
Thematik der Nachhaltigkeit. Antrage
die diesen Punkt nicht beinhalten
werden ruckgereiht.

4.6.1

Welche Auswirkungen hat meine
Forschungsidee auf den Klimawandel?

4.6.2

Werden primare oder sekundare
Ressourcen eingespart?

4.6.3

Werden einige der 7 ,,R“ der
Kreislaufwirtschaft mit der
Forschungsidee umgesetzt?

4.6.4

Hat die Forschungsidee Einfluss auf
den Carbon Footprint des
Unternehmens / des
Wirtschaftsstandorts?

4.6.5

Kann ich mit meiner Forschungsidee
andere natirliche Ressourcen
schonen, wie Wasser oder
Biodiversitat?

4.7

Workpackages - Arbeitspakete
(WP) der Teilnehmer

Das Projekt muss in separate
Workpackages (WP) unterteilt werden.
Es ist ratsam die WPs auf die
verschiedenen Partner aufzuteilen.

4.7.1

Haben Sie Wein WP fur die
Projektorganisation und Durchfiihrung
(oftmals gleich das WP1)?

4.7.2

Haben Sie realistische Zeithorizonte
fur die Arbeiten in den WP (besser
etwas mehr Zeit einrechnen)?

4.7.3

Sind Deliverables und Milestones (aus
der Risikoanalyse) in den WPs
abgebildet?

4.7.4

Sind Exit-Strategien bei
Verwirklichung eines Risikos in den WP
abgebildet (auch alternative Arbeiten
bei Exit angeben)?

4.8

GANTT Diagramm zu WP

Gantt Diagramme sind
Balkendiagramme die die Zeitraume,
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Deliverables und Milestones in
grafischer Form darstellen.

4.8.1 Ist das Gantt Diagramm im Antrag
enthalten?

4.9 Kostenkalkulation Die Kosten gehoren oftmals in einem
eigenen Formular eingetragen.

4.9.1 Sind die Projektkosten unter den
Kostenlimits des jeweiligen
Fordercalls?

4.9.2 Welche Kosten kann ich im Fordercall

angeben? Personalkosten,
Abschreibungen, Maschinenzeiten,
Dienstreisen, Materialkosten,
Drittkosten, etc.?

4.9.3 Sind die Personalkosten an die
geltenden Kostensatze angepasst?

4.9.4 Sind Abschreibungskosten linear
berechnet (5 Jahre/ 10 Jahre?)

4.9.5 Passt die Summe der einzelnen
Kostenpunkte mit dem Gesamtbetrag
zusammen?

4.9.6 Sind die Forderquoten korrekt

angegeben? Sind die In-Kind
Leistungen korrekt berechnet?

5 Einreichung Die Einreichung sollte vollstandig nach
den Angaben im Projektleitfaden
ausgefullt sein

5.1 Mangel Es gibt behebbare und nicht-
behebbare Mangel im
Einreichungsverfahren

5.1.1 Materielle Fehler im Antrag sind im
Regelfall nicht behebbar und flihren
zur Zurickweisung, bspw. das Fehlen
essentieller Teile des Antrags.

5.1.2 Ein Ausfall des Partners bei oder nach

Einreichung (z.B. Insolvenz) flihrt auch
bei Forderwiirdigkeit im Regelfall zum
Verlust der Forderung.

5.1.3 Formalmangel wie falsche Daten zu
Unternehmen, z.B. Adresse konnen
normalerweise nachgebessert werden.

5.2 Daten der Partner Die Unternehmensdaten der Partner
mussen im Regelfall von diesen selbst
in E-Call Funktionen eingebeben
werden.

5.2.1 Haben alle Partner ihre Daten und
Kosten im E-Call angegeben?

5.2.2 Wurden die Daten und Kosten vom
Konsortialfuhrer auf Korrektheit
uberpruft?

5.3 WP der Partner Auch die WPs werden von den
Partnern im E-Call selbst eingegeben.

5.3.1 Haben alle Partner ihre WPs im E-Call
angegeben?
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5.3.2 Wurden die WPs vom Konsortialfuhrer
auf Korrektheit uberpruft?
5.4 Mehrstufigkeit Je nach Forderschiene kann die
Einreichung mehrstufig erfolgen.
5.4.1 Gibt es ein verpflichtendes
Vorgesprach mit Termin und Frist?
5.4.2 Gibt es ein zweistufiges

Antragsverfahren mit
unterschiedlichen Antragen zu
unterschiedlichen Terminen und
Fristen?

5.4.3 Missen die Antrage bei
unterschiedlichen Stellen eingereicht
werden?

5.5 E-Call / analog Bei den Fordercalls gibt es teilweise
unterschiedliche Modalitaten auch
beim gleichen Fordergeber.

5.5.1 In welcher Form ist der Antrag
einzureichen?
5.5.2 Wie muss der Antrag zugestellt

werden? Ist E-Mail ausreichend bei
analogen Antragen?

5.5.3 Nicht bis zum Ende der Frist mit dem
Einreichen warten. Manchmal auch
»First come, first serve“-Prinzip.

5.6 Schriftlich / mundlich Vor allem bei Leitprojekten kann
neben einer schriftlichen Phase auch
ein mundliches Vorsprechen vor einem
Konsortium notig sein.

5.6.1 Habe ich nur ein schriftliches
Verfahren, oder auch weitere
Verfahrensschritte?

5.6.2 Wo und wann sind miindliche
Vorsprechen?

5.6.3 Gibt es Zeit und Vortragvorgaben bei

diesem Vorsprechen (oftmals nur
Fragen des Konsortiums)?

5.7 Eckpunkte des Zeitliche Nahe von Fordervertrag zu
Konsortialvertrags Konsortialvertrag

5.7.1 Form der Mitarbeit der Partner im
Konsortium

5.7.2 Regelung der IP Rechte abhangig von
Auftragsforschung oder
Konsortialforschung

5.7.3 Durchsicht der Mustervertrage, bspw.
von FFG, Christan Doppler
Gesellschaft

Ende der Checkliste



